LEISTUNGEN -

Auf den Punkt gebracht

Beratung und Begleitung
- bei Investitionsfinanzierungen (gefordert und ungefordert)
- bei Betriebsmittelfinanzierungen
- bei Finanzierungen von Start-ups

Erstellung von Finanzierungskonzepten

Neustrukturierung von Finanzierungen u
Erarbeitung von Losungs- bzw. Alternativvorschlagen SO u t I 0 n 4 K IVI U

Findung des idealen Bankpartners

Einreichung von Finanzierungsantragen ROBERT '_V'ATHE

Vorbereitung sowie Begleitung bei Bankgesprachen MATHE Solutions GmbH

Analyse der finanziellen Situation Siedlungsgasse 258 | 3552 DroR
- privat & betrieblich T: +43 680 317 26 19 | E: office@solution4kmu.at
- Finanzierung W: www.solution4kmu.at
- Veranlagung

- Ratingberatung
Unterstltzung bei Erstellung von Unterlagen
Langfristige Begleitung

Mit Krediten ist es wie mit Regenschirmen -
Mit Krediten ist es wie mit Regenschirmen - die leiht man sich d|e Ielht man Sich aUCh besser und gﬁnstiger,

auch besser und guinstiger, wenn es gerade nicht regnet!

Darum rechtzeitig agieren und nicht im Anlassfall reagieren. wenn es gerade n |Cht re g netl




PORTRAIT -

Zu meiner Person

Mein Name ist Robert Mathe und bin ein ,alter Hase"
im Finanzierungsgeschaft.

Mehr als 35 Jahre lang war ich fur ein groBes oster-
reichisches Bankunternehmen tatig und ich bin noch
zu einer Zeit eingestiegen, in der umfassende Ausbil-
dung der Mitarbeiter*innen erklartes Ziel war.

In all diesen Jahren habe ich immer mit Kun-
den gearbeitet - wund dabei Privatpersonen,
Unternehmer*innen, kleinere und mittlere Unterneh-
men sowie Freiberufler betreut.

Mein Erfahrungsschatz und meine Fachkenntnis
sind dementsprechend gro3 und es macht mir nach
wie vor gro3e Freude, mit und flir Kunden zu arbei-
ten.

Meine wichtigsten Starken sind hohe Analysefahig-
keit, Losungsorientiertheit und Hartnackigkeit; da-
mit bin ich in der Lage, lhren Finanzierungswunsch
auf den Punkt zu bringen und die ,Banksprache” fiir
Sie zu lbersetzen.

PHILOSOPHIE -

Warum ich tue, was ich tue

Bestimmt haben Sie schon die Erfahrung gemacht, dass es deutlich schwerer
geworden ist, in den Banken kompetente Ansprechpartner zu finden. Viele Ban-
ken setzen mittlerweile auf eingeschrankte Offnungszeiten, Online-Dienste und
strikte Standardisierung: Banken werden immer mehr zu ,Maschinen”.

Besonders wenn es um Geld geht, schatzen aber die meisten Menschen - neben
Konditionen und Bedingungen - eine Beraterpersonlichkeit, die sich mit Enga-
gement und Kompetenz um ihre Finanzen kiimmert. Und das zu Recht, finde ich!

Meine Aufgabe ist es, Ihr personlicher Berater in Finanzierungsfragen zu sein -
und dabei NICHT im Auftrag der Bank tatig, sondern in lhrem. Sie haben Anspruch
auf eine kompetente, faire, unabhangige und zugleich individuelle Beratung und
Begleitung bei lhrem Finanzierungsvorhaben bzw. Analyse lhrer bestehenden Fi-
nanzierungssituation.
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